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Palestra Gratuita

A diretoria da Associação Comercial e Industrial de
Marília (Acim), promoverá no dia 25 de agosto, às 19h30,
no Ginásio de Esportes do Yara Clube de Marília, palestra
com Steven Dubner (foto), voltada para os comerciantes
associados da entidade. Cada associado tem direito a dois
convites grátis. Convites extras a R$ 10,00, cada.Pág 12

Diretoria da Acim faz
avaliação do feriado

Pág 03

Mês do Consumidor com
sorteio de prêmios

Pág 05

Acim e o Mac com o
torcedor colaborador

Pág 05

Etapa concluída

A quinta e penúltima etapa do Projeto de Revitalização
do Centro Comercial, com o Calçadão Híbrido, foi entre-
gue no dia 26 de julho, com a conclusão do trecho da Rua
São Luiz entre as ruas Dom Pedro e Nove de Julho. Próxi-
ma etapa será na quadra 400. Comerciantes da quadra 1000
também estão interessados no alargamento das calçadas
que terá sete quarteirões no total. Pág. 09

PROGRAMA IMPACTO
Acim e Sebrae lançam ações com comerciantes

Dirigentes da Associ-
ação Comercial e Industrial
de Marília (Acim) e do Es-
critório Regional do Servi-
ço de Apoio a Micro e Pe-
quena Empresa do Estado
de São Paulo (Sebrae), fir-
maram parceria no sentido
de iniciar um amplo estudo
no segmento comercial da
cidade de Marília.

Denominado Progra-
ma Impacto, o trabalho em
conjunto visa reunir grupos
formados por empresários
nas cinco regiões da cidade,
com o propósito de ofere-
cer técnicas, conhecimento
e trabalho de articulação,
para grupos segmentados,
para promover o aumento na
competitividade das empre-
sas do comércio varejista
através de ações nas áreas

de gestão, tecnologia e mer-
cado visando o desenvolvi-
mento economico do muni-
cípio, contribuindo para au-
mentar a sobrevivência e
sustentabilidade das micro e
pequenas empresas.

Serão 11 ações pro-
gramadas, com foco no au-
mento da capacidade de
Gestão Empresarial, sobre-
vivência e sustentabilidade
das micro e pequenas em-
presas do varejo, fortaleci-
mento da Governança local
e fortalecimento de movi-
mentos associativistas.

O Programa Impacto
foi apresentado à imprensa
e nos próximos dias será
apresentado aos comercian-
tes do centro e das regiões
leste, oeste, norte e sul.

Pág. 04
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Opinião:

Sérgio Lopes Sobrinho é
presidente da Acim e vice-

presidente da Facesp

Bons exemplos, novas criações
Considero importante

entidades e instituições se
espelharem naquelas que
conseguiram se manter e são
sucesso até hoje. A Associ-
ação Comercial e Industrial
de Marília vai completar 78
anos da idade e é uma das
poucas com quase a mesma
idade do município. Isso é
um bom exemplo que deve
ser seguido, e está sendo
seguido, com o surgimento
do Escritório Regional da
Junta Comercial do Estado
de São Paulo e a Câmara
Arbitral, duas criações da
Acim, porque nasceram
dentro da ins-
tituição, atra-
vés dos en-
contros dos
diretores  que
trabalharam
para o sur-
gimento des-
sas duas ins-
tituições, que
estão ligadas
diretamente
com a Asso-
ciação Co-
mercial.

L e m -
bro-me per-
feitamente  do ano de 1994,
quando era vice-presidente
da Acim, e contávamos com
o Posto Avançado da Junta
Comercial, em nossa antiga
sede na Rua Quatro de
Abril. Em 1998, quando já
ocupava o cargo de presi-
dente da entidade, constitu-
ímos o Escritório Regional
da Jucesp, com sede em
outro local, funcionários,
técnicos especializados e
móveis específicos. Não foi
fácil iniciar aquele processo,
mas hoje colhemos excelen-
tes frutos ao lado de parcei-
ros como Ciesp, Prefeitura
de Marília e o Sindicato dos
Contabilistas, e mais tarde
com o Sindicato dos Hotéis.

O empresário sabe

da importância de um Escri-
tório Regional da Jucesp na
cidade. Uma empresa pode
ser aberta em questão de
horas. E mais: o Escritório
Regional da Jucesp de
Marília é responsável por
110 cidades do centro-oes-
te paulista, e é atualmente,
considerado com um dos
mais eficientes do Estado de
São Paulo, sendo conside-
rado modelo.

Não tenho dúvidas
em dizer que futuramente a
Câmara Arbitral, recente-
mente inaugurada em
Marília, será outra instituição

de sucesso,
e que o mai-
or benefici-
ado será o
empresário
que terá agi-
lizada as
q u e s t õ e s
que por
v e n t u r a
possam ser
antecipadas
nos tribunais
judiciais em
qualquer cir-
cunstância.

Esta ou-
tra conquista lançada este
mês em grande estilo, está
instalada no prédio da
Jucesp de Marília, com to-
tais condições de trabalho,
seguindo os mesmos moldes
da instalação do Escritório
Regional e da nova sede da
Acim.

É importante que se
diga que tanto da Jucesp
quanto a Câmara Arbitral
são resultados práticos de
planejamento, estudo e exe-
cução do trabalho de uma
diretoria que pensa na cida-
de, na classe empresarial e
principalmente no futuro da
cidade de Marília. Existem
outros projetos que futura-
mente se juntarão a esses
dois já concluídos.
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HORÁRIO ESPECIAL
Diretoria da Acim faz avaliação do feriado

A diretoria executiva
da Associação Comercial e
Industrial de Marília (Acim),
esteve reunida na sede da
entidade, avaliando a abertu-
ra das lojas associadas no fe-
riado de Nove de Julho, uma
quarta-feira, quando o movi-
mento no comércio em geral
foi grande na avaliação dos
diretores da instituição. “Mas
uma vez Marília competiu em
igualdade com as demais ci-
dades da região”, afirmou
Sérgio Lopes Sobrinho, que
sempre defendeu a abertura
normal nos feriados em que
as demais cidades estão com
o comércio normalmente.
“Não foi registrada nenhuma
ocorrência grave para se
abrir uma loja”, completou o
vice-presidente Mauro Celso

Reunião na sede da Acim faz
avaliação mensal de atividades no comércio

Rosa, que também defende
a abertura especial.

Antes de conseguir a
liminar definitiva na Justiça

Federal, a diretoria da Acim
conseguira em 1999 o primei-
ro documento jurídico que
protegia os associados em
abrirem as lojas em qualquer
feriado. “Foi em 2001 que
conseguimos um documento
definitivo e a data passou a
ser considerada normal den-
tro das atividades no Comér-
cio”, recordou Romildo
Raineri Júnior, segundo vice-
presidente de diretoria da
Acim, que acompanhou todos
estes procedimentos jurídicos
desde o início. “No começo
nem todos abriram. Hoje a
maioria abre”, relembrou o
empresário que também con-
corda com o trabalho da Acim
em defender a abertura do
comércio nas mesmas con-
dições que as demais cidades
da região.

Outro ponto abordado
pelo presidente da entidade
foi quanto a necessidade de
se tomar esta medida judici-
al. “A Acim sempre defen-
deu os interesses da maioria
dos seus associados”, afir-
mou Sérgio Lopes Sobrinho
que lamenta a ausência de
outras instituições patronais
do comércio, que sempre cri-
aram dificuldades em todas
as ações voltadas para o de-
senvolvimento do comércio
em geral. “Algumas pessoas
colocam sempre os interes-
ses pessoais à frente dos in-
teresses da classe”, falou.
“Isso prejudica toda uma ca-

tegoria, além de enfraquecer
e desacreditar numa lideran-
ça fictícia”, desabafou o diri-
gente da Acim ao lamentar
os contra-tempos causados
por alguns comerciantes da
cidade que reclamam, mas
acabam fazendo o que a mai-
oria quer.

O projeto de revi-
talização do centro comerci-
al, na Rua São Luiz, com a
implantação do calçadão hí-
brido também foi tema do
encontro que contou com a
novidade referente ao inte-
resse dos comerciantes loca-
lizados na altura da quadra
de número 1000 que também
querem participar do projeto
inicial, que estipulava apenas
seis quadras no total. “Esta-
mos intermediando o interes-
se deste grupo e acredito que
o calçadão híbrido será esten-
dido até aquela quadra”, co-
mentou o tesoureiro da dire-
toria da Acim, o comerciante
César Jorge Elias José. “O
importante é que todos estão
envolvidos e aprovando o
projeto que está sendo exe-
cutado pela Prefeitura de
Marília”, opinou Manuel Ba-
tista de Oliveira, comercian-
te localizado na Zona Sul da
cidade, e secretário da dire-
toria da Acim.

Dentro do que foi esti-
pulado no planejamento es-
tratégico da Acim, as ativida-
des do Programa Empreen-
der, Cooperativa de Crédito,
o trabalho da Facesp e do
Conseg-centro, bem como as
parcerias com o SEBRAE,
Unimed e a Prefeitura de
Marília, e ainda os programas
internos do ISO 9001:2000,
Certificação Digital, Sorteio
de Prêmios, Campanhas
Promocionais, Recursos Hu-
manos, Comércio Exterior, e
dos agentes de negócios, tam-
bém foram conversados en-
tre os diretores da entidade,
que tiveram a oportunidade de
debater todos estas ativida-
des. O encontro da diretoria
acontece mensalmente na
sede da entidade, de forma
ordinária.
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PROGRAMA IMPACTO
Acim e Sebrae apresentam trabalho com empresários

Dirigentes da Associ-
ação Comercial e Industrial
de Marília (Acim) e do Es-
critório Regional do Serviço
Nacional de Apoio a Micro e
Pequena Empresa (Sebrae),
apresentaram na sede da en-
tidade associativa, um pro-
grama que será desenvolvi-
do em conjunto com grupos
empresariais de diversas re-
giões da cidade de Marília.
Denominado Programa Im-
pacto, o trabalho visa sensi-
bilizar empresários, definir
áreas de atuação, promover
diagnóstico, identificar ações
necessárias, atrair parceiros
e elaborar um cronograma
físico-financeiro. “Será uma
atividade a médio e a longo
prazos”, anunciou Sérgio
Lopes Sobrinho, presidente
da Acim. “Vamos desenvol-
ver uma atividade que impul-
sionará o potencial das em-
presas”, prometeu Fabio
Ravazi Gerlach, gerente do
SEBRAE em Marília.

O objetivo do progra-
ma é atrair empresários do
segmento de comércio vare-
jista de todas as regiões da
cidade de Marília. A idéia dos
dirigentes da Acim e do
SEBRAE é aumentar a
competitividade das empre-
sas do comércio local, atra-
vés de ações nas áreas de
gestão, tecnologia e merca-
do, visando o desenvolvimen-
to econômico do município,
contribuindo para aumentar a
sobrevivência e susten-
tabilidade das micro e peque-
nas empresas. “Vamos utili-
zar a força de união entre os
comerciantes por parte da
Acim, com as ferramentas

de conhecimento disponíveis
no SEBRAE”, falou o vice-
presidente da Acim, o comer-
ciante Mauro Celso Rosa,
que considera este programa
como vital para alguns em-
presários. “Os pequenos e
micro empresários necessi-
tam de conhecimento e as-
sessoria”, disse o dirigente.
A intenção deste trabalho em
conjunto tem como estraté-
gia aumentar a capacidade de
gestão empresarial, ações de
sobrevivência e susten-
tabilidade das empresas en-
volvidas, bem como o forta-
lecimento de movimentos
associativistas. “Está mais do
que comprovado de que o
empresário só será forte se
ele estiver unido”, ressaltou
o segundo vice-presidente da
Acim, o empresário Romildo
Raineri Júnior. “Com ações
de propósitos coletivos é mais
fácil a busca por soluções em
comum”, disse o dirigente
que é defensor de trabalhos
desta natureza. “O Programa
Empreender é um exemplo

disto”, recordou o comerci-
ante Ailton Bezerra da Silva,
terceiro vice-presidente da
Acim, ao lembrar de outro
trabalho desenvolvido na ci-
dade numa união entre as
forças da Acim e do
SEBRAE.

Segundo dados do
SEBRAE Nacional os ramos
do comércio varejista nas
áreas de vestuário, materiais
de construção e mercearias,
são as empresas de maior
número como micro-empre-
sa. No entanto, as áreas de
materiais de informática, es-
critórios, de construção e be-
bidas é o segmento com mai-
or taxa de expansão de
micro-empresas. “Queremos
envolver os lojistas, pres-
tadores de serviços e indus-
triais para este trabalho es-
pecífico de capacitação em
gestão empresarial de forma
prática”, frisou Sérgio Lopes
Sobrinho, que estará ao lado
de Fábio Ravazi Gerlach,
anunciando a parceria junto
ao Programa Impacto.

O presidente da Asso-
ciação Comercial e Industri-
al de Marília (Acim), o em-
presário Sérgio Lopes Sobri-
nho, e o gerente do Escritó-
rio Regional do Serviço de
Apoio às Micro e Pequenas
Empresas de São Paulo
(SEBRAE), Fábio Ravazi
Gerlach, estiveram reunidos
na sede da associação co-
mercial, definindo ações den-
tro de um planejamento es-
tratégico a ser desenvolvido
aos comerciantes da cidade
de Marília, num programa
elaborado pelo Sebrae e
estruturado pela Acim. “Ini-
cialmente tive a oportunida-
de de conhecer o novo ge-
rente e na seqüência mostrar
a ele o que fizemos em con-
junto e o que pretendemos
realizar”, falou o dirigente que
representa os comerciantes
associados no primeiro en-
contro realizado entre ambos,
após a posse do gerente do
SEBRAE, no começo do
mês.

Cursos, treinamentos,
assessorias, consultorias e a
organização de eventos vol-
tados aos empreendedores
de Marília e região também
foram debatidos entre os dois
dirigentes que manterão o
mesmo trabalho e estudam a
viabilização de novas ativida-
des. “O SEBRAE tem as fer-
ramentas necessárias para
melhorar o desempenho dos
empreendedores local e re-
gional”, disse Sérgio Lopes
Sobrinho.

PARCERIA
Planejamento
conjunto

Apresentação para a Imprensa foi na sede da Acim
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Os integrantes da
Comissão de Promoção da
Associação Comercial e In-
dustrial de Marília (Acim),
estão convocando os co-
merciantes associados da
entidade para que façam
parte da promoção que irá
sortear duas motocicletas
aos consumidores local e
regional. “Para que a loja
participe, será necessária a
adesão do comerciante”,
ressaltou o superintende da
entidade, José Augusto Go-
mes. “É preciso apresentar
alguns documentos da em-
presa”, acrescentou o diri-
gente que acredita num gran-
de número de lojistas parti-
cipantes em virtude da pro-
moção ser referente ao mês
do consumidor, que será re-
alizada de primeiro a 30 de
setembro. “Será uma cam-
panha inédita na cidade”,
completou o superintenden-
te.

Para aderir é necessá-
rio que o lojista preencha o
Termo de Adesão, e adqui-
ra a quota mínima de mil cu-
pons. A Acim será a entida-
de responsável juridicamen-
te pela execução da campa-
nha com sorteio de prêmi-
os. “As certidões e os do-

COMISSÃO DE PROMOÇÃO
Mês do Consumidor conta com sorteio de duas motocicletas

cumentos legais, principal-
mente a autorização do Go-
verno Federal para realizar
o sorteio, saem em nome da
Acim”, explicou Marcela
Sanches, do Departamento
de Marketing da Acim. “A
Acim é a mandatária e as
lojas são consideradas ade-
rentes", exemplificou a pro-
fissional ao enfatizar que a lei
está mais simples e que
viabiliza a realização de
campanha com sorteio de
prêmios, como é o caso da
Portaria de número 41, de
19 de fevereiro de 2008,
que regulamenta de forma
mais específica este tipo de
comportamento promo-
cional com sorteio de prê-
mios. “A partir de agora te-
mos novas regras para os
sorteios, tornando-os viá-
veis”, disse a comerciante
Elisa Vianna de Lima
Pigozzi, vice-presidente do
Conselho Consultivo da
Acim. “Agora os sorteios de
prêmios não são mais com-
plicados, burocráticos e que
necessitem de uma grande
quantidade de documentos
dos participantes”, comen-
tou a empresária que faz
parte da Comissão de Pro-
moção da Acim.

Elisa Vianna de Lima Pigozi, (Óptica Líder)
faz parte da Comissão de Promoção da Acim

Profissionais da Acim
estarão visitando os lojistas
explicando detalhes sobre a
adesão e a campanha. “O
lojista que não fizer a ade-
são não terá possibilidade
de participar", avisou o em-
presário Claudemir Torres
Prisão, também integrante
da Comissão de Promoção
da Acim. “O momento é
agora, pois, depois que a
campanha estiver em desen-
volvimento não será possí-
vel participar”, ressaltou ao
considerar importante que a
maioria dos comerciantes
participe. “A entrega dos
cupons será apenas nas lo-
jas que aderiram à campa-

nha, que entregarão ao con-
sumidor a cada R$ 20,00
em compras”, comentou o
empresário que acredita ser
uma excelente oportunidade
para o comércio de Marília.
“Os prêmios serão mais uma
forma de atrair consumido-
res para as lojas da cidade”,
opinou com experiência de
muitos anos no comércio.

Mais informações
para quem quiser fazer par-
te da campanha promo-
cional com sorteio de prê-
mios no Mês do Consumi-
dor, em setembro, podem
ser adquiridas na sede da
Acim, ou através do telefo-
ne: 3402 3301.

O presidente da Asso-
ciação Comercial e Industri-
al de Marília (Acim), Sérgio
Lopes Sobrinho, e o presiden-
te do Marília Atlético Clube
(Mac), José Roberto Duarte
de Mayo, firmaram convênio
no sentido de atrair o torce-
dor do clube ligado ao setor
empresarial para que seja co-
laborador direto da campanha
do time no Campeonato Bra-
sileiro de Futebol da Série
“B”.  Com a parceria firma-
da por dez partidas o torce-
dor-empresário investirá R$
100,00, com a possibilidade
de parcelar em três vezes,

PARCERIA
Criado o torcedor colaborador

além disso, cada torcedor-
empresário concorrerá a prê-
mios que serão sorteados
nessas partidas. Os ingressos
deste pacote estarão todos
devidamente explicados com
o dia e hora dos jogos envol-
vidos nesta campanha, bem
como o número para concor-
rer aos prêmios.

Os dez jogos envolvi-
dos começarão a partir do dia
nove de agosto, diante do
ABC de Natal. Os interes-
sados devem procurar a se-
cretaria da Acim, para mais
informações. Os ingressos
não são nomais.
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ASSINATURA DIGITAL
Acim vai emitir documento eletrônico

A diretoria da Associ-
ação Comercial e Industrial
de Marília (Acim), em par-
ceria com a empresa
Certisign, que atua no mer-
cado brasileiro de
certificação digital, estará
apresentando nos próximos
dias uma nova prestação de
serviço para os comerciantes
associados ou não de Marília
e região: a Certi-ficação Di-
gital. “A empresa Certisign
atua no mercado desde 1996
com foco exclusivo nesse
segmento e responsável por
mais de 90% dos certificados
digitais emitidos no País”, dis-
se o superintendente da
Acim, José Augusto Gomes,
que está preparando para o
início do mês que vem, uma
apresentação sobre o assun-
to. “Vamos treinar nossos fun-

cionários e explicar aos as-
sociados sobre esta nova prá-
tica empresarial”, falou o di-
rigente, ao destacar que esta
atividade está sendo desen-
volvida pela Confederação
das Associações Comerciais
do Brasil (CACB), através
da Federação das Associa-
ções Comerciais do Estado
de São Paulo (Facesp), pelo
Programa de Geração de
Receitas e Serviços
(Progerecs).

O certificado digital é
um documento eletrônico que
identifica pessoas e empre-
sas, semelhante a uma assi-
natura. Como qualquer docu-
mento ele contém informa-
ções importantes sobre o por-
tador, por exemplo, nome,
data de nascimento e ende-
reço, entre outras informa-

ções pessoas e empresariais.
“A idéia é criar um Ponto de
Atendimento na Acim, onde
será possível fazer identifica-
ção, validação e emissão da
certificação digital”, comen-
tou José Augusto Gomes que
participou recentemente de
um evento específico sobre
o assunto na capital paulista
e apresentou o projeto de ins-
talação para a diretoria da
Acim, que vislumbrou a opor-
tunidade de iniciar este pro-
cesso pioneiro na cidade. “A
instalação deste Ponto de
Atendimento é viável e num
curto espaço de tempo será
mais uma prestação de ser-
viço a ser oferecida aos nos-
sos associados ou não asso-
ciados”, disse o presidente da
Acim, Sérgio Lopes Sobrinho,
que considera inevitável atu-
ação nesta área de progra-
mação digital.
NOTA FISCAL ELE-
TRÔNICA – A tendência
do mercado mundial é fazer
com que grande parte da re-

lação empresarial seja digital,
via Internet. Desta forma a
Nota Fiscal Eletrônica será
uma prática comum, pois será
um documento de existência
exclusivamente digital, emiti-
do e armazenado eletronica-
mente, com o intuito de do-
cumentar uma operação de
circulação de mercadorias ou
prestação de serviços, cuja
validade jurídica é garantida
pela assinatura digital do emi-
tente e a autorização de uso
fornecida pela administração
tributária do domicílio do con-
tribuinte. “O empresário que
sair na frente vai levar van-
tagem”, defendeu Sérgio
Lopes Sobrinho, defensor da
utilização de recursos
tecnológicos na área empre-
sarial. “A agilidade e a quan-
tidade de informação impor-
tante para os negócios, são
instrumentos que o empreen-
dedor precisa acompanhar”,
disse ao adotar sistemas e
programas de informática na
Acim.

TRÂNSITO NO COMÉRCIO
Cartilha para ciclistas

Os integrantes do
Conselho Comunitário de Se-
gurança (Conseg) da região
centro, em parceria com a
Empresa de Desenvolvimen-
to Urbano e Habitacional
(Emdurb), Associação Co-
mercial e Industrial de Marília
(Acim) e Polícia Militar, de-
senvolverão uma cartilha de
orientação ao ciclista, apre-
sentando os direitos e deve-
res ao conduzir a bicicleta
nas ruas da cidade.

O objetivo é disciplinar
o comportamento do ciclista,
com foco na segurança dos
usuários. Esta cartilha será
ilustrativa com base nas in-
formações do Código Brasi-
leiro de Trânsito, com uma lin-
guagem fácil, com texto ob-
jetivo e com destaque aos
principais pontos da Lei.

O modelo do material
a ser criado será apresenta-
do em breve, e a possibilida-
de é de serem produzidos de

cinco a dez mil cópias. “Vai
depender do custo opera-
cional que será conseguido
junto à iniciativa privada”,
falou o vice-presidente da
Acim e do Conseg-centro, o
comerciante Mauro Celso
Rosa, que já iniciou contatos
com representantes da
Emdurb no sentido de serem
montados alguns pedágios de
orientação, quando as car-
tilhas serão distribuídas.

A Acim irá manter
contato com lojas que
comercializam bicicletas so-
licitando para que intensifi-
quem a prática de adicionar
nas Notas Fiscais o número
do quadro das bicicletas, para
que seja feita a localização do
bem quando ocorrer um fur-
to ou roubo. Atualmente as
delegacias de polícias estão
com centenas de bicicletas,
sendo impossível identifica-
las sem a numeração do qua-
dro.
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GRITO DO INTERIOR
Dados são apresentados no encontro em Marília

Representantes de
associações comerciais das
cidades de Marília, São José
do Rio Preto, Araçatuba,
Presidente Prudente e
Bauru, estiveram reunidos na
sede da Associação Comer-
cial e Industrial de Marília
(Acim), quando foram apre-
sentados os dados sócio-
econômicos das cidades en-
volvidas, bem como das re-
giões que fazem parte. Se-
gundo o presidente da Acim,
e vice-presidente da
Facesp, Sérgio Lopes So-
brinho, esse material é im-
portante para que seja pos-
sível compreender a realida-
de atual de cada cidade e
região. “O Governo do Es-
tado trabalha com dados
oficiais do Seade e do
IBGE, de três a quatro anos
atrás”, comentou o dirigen-
te. “Por isso que a nossa
expectativa sempre é maior
do que o Governo nos ofe-
rece”, justificou.

Cada cidade foi ana-
lisada através de números
oficiais da Secretaria Esta-
dual da Fazenda, bem como
de estatísticas até o mesmo
de maio deste ano. Foram
avaliados detalhes como:
depósito bancário, produção
do PIB, população local e
regional, número de eleito-

A segunda reunião do grupo do Grito do Interior
aconteceu em Marília

res, massa salarial, impostos
municipais, IPVA, ICMS,
IRRF, ITR, IPI, dentre ou-
tros índices econômico. “Foi
um encontro interessante,
pois foi possível fazer com-
parativos”, comentou Wil-
son Marinho, da cidade de
Araçatuba. “Em todas as ci-
dades percebe-se que os
números aumentaram a cada
ano”, avaliou Carlos Apare-
cido Silva, da cidade de Pre-
sidente Prudente. “A dife-
rença com os dados oficiais
do Governo são considerá-
veis”, falou Cássio Carva-
lho, da cidade de Bauru.

Uma informação con-
siderada importante por este
grupo foi quanto ao número
de eleitores nestas cinco re-
giões. Segundo os números
apresentados eles represen-
tam 3.606.378 eleitores,
equivalente a 13,32% da
categoria no Estado de São
Paulo. “É um universo con-
siderável, e que deve cha-
mar a atenção dos políticos”,
disse Sérgio Lopes Sobri-
nho, que irá reunir todos os
dados apresentados pelos
representantes das cinco ci-
dades e encaminhar ao pre-
sidente da Federação das
Associações Comerciais do
Estado de São Paulo
(Facesp), Alencar Burti.

“Ele precisa saber da gran-
deza de nossa região”, dis-
se o presidente da Acim e
vice-presidente da Facesp.

Um novo encontro
vai acontecer. Será dia 14 de
agosto, na cidade de Bauru,
na sede da Associação Co-
mercial daquele município,
quando os dados brutos se-
rão colocados em ordem e
de forma a ser comparado
região por região. “Desta vez
apenas apresentamos os nú-
meros e agora vamos orga-
niza-los para uma melhor
visualização”, disse Cássio
Carvalho, presidente da as-
sociação comercial de
Bauru, próximo anfitrião.
“Precisamos mensurar nú-
mero de eleitores, sistema
financeiro, trabalhadores

com carteira assinada e a
existência dos informais”,
sugeriu.

O resultado final des-
ta trabalho será encaminha-
do ao presidente da Facesp
e CACB, Alencar Burti, que
desenvolverá um trabalho
junto a classe política e ad-
ministrativa do Estado de
São Paulo, acompanhado
de dados reais.
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MÊS DE AGOSTO
Comissão de Promoção da Acim define campanha e sorteios

Reunião da Comissão de Promoção da Acim define
 detalhes das campanhas de agosto e setembro

Os integrantes da Co-
missão de Promoção da As-
sociação Comercial e Indus-
trial de Marília (Acim), defi-
niram na última reunião ordi-
nária do grupo, os detalhes
para a campanha promo-
cional visando o Dia dos Pais,
no mês de agosto, bem como
o esquema de trabalho para
a campanha com sorteio de
prêmios que será realizado no
mês de setembro com o Mês
do Consumidor. “Tomamos
decisões importantes para os
trabalhos destas duas campa-
nhas que serão realizadas”,
disse Eliza Vianna Pigozi,
comerciante que faz parte da
Comissão de Promoção de
Acim. “Discutimos também
formas de melhorar o desem-
penho da comissão”, acres-
centou a dirigente ao menci-
onar a questão para aumen-
tar o número de lojas envol-

vidas nas promoções, bem
como os valores disponíveis
para investimento na mídia
mensalmente.

Segundo a integrante
da Comissão de Promoção
da Acim, atualmente são
aproximadamente 300 em-
presas que ajudam no inves-
timento, além dos 30% das
mensalidades de todos os só-
cios. “Queremos aumentar o
número de lojas participantes,
bem como o valor a ser apli-
cado nas promoções”, anun-
ciou ao ter como meta o au-
mento para 400 lojas e R$ 20
mil mensais de arrecadação.
“Vamos criar estratégias nes-
te sentido”, falou ao defen-
der, também, o percentual
disponibilizado da receita da
instituição. “Promoção é in-
vestimento e não custo”, fri-
sou ao desejar o aumento do
número de campanhas reali-

zadas, bem como o volume
da intensidade de cada uma
delas.

Quanto ao Dia dos
Pais, em agosto, no período
de primeiro a dez do próximo
mês será realizada a terceira
melhor promoção do comér-
cio em geral, que perde para
o Natal e Dia das Mães, e
está bem próxima do Dia dos
Namorados que vem cres-
cendo, em volume de vendas,
a cada ano. “Vamos ter
móbiles, precificadores, car-
tazes e investimento na mídia
eletrônica e impressa”, falou
a dirigente ao participar da
reunião realizada na sede da
Acim ao lado de jornalista e
publicitários, bem como com
demais comerciantes volun-
tários que participam da co-
missão de trabalho.

Para o Mês do Consu-

midor, no mês de setembro,
haverá pela primeira vez o
sorteio de prêmios, devida-
mente regularizado junto ao
Governo Federal. O prazo fi-
nal para as empresas aderi-
rem a campanha é dia 21 de
agosto, o que envolverá um
planejamento de ação para
atrair lojistas. “Vamos iniciar
um processo de consci-
entização para que tenhamos
um grande número de lojas
participantes com o sorteio
de duas motocicletas”, disse
Elisa Vianna Pigozi que par-
ticipa da Comissão de Pro-
moção da Acim ao lado de
Adauto de Souza Gasparini,
Ailton Bezerra da Silva,
Ricardo Ambrózio, Clau-
demir Torres Prisão, Ilma
Maria Aires de Lucena e
Solange Sayoko Sasaki, além
de diretores da Acim.

GOLPE NO COMÉRCIO
Acim sugere ignorar ameaças

A diretoria da Associa-
ção Comercial e Industrial de
Marília (Acim), está bastante
preocupada com um comporta-
mento desagradável que alguns
comerciantes associados estão
passando, sendo ameaçados de
diversas formas para efetuarem
um pagamento indevido.

O golpe aplicado atual-
mente é o seguinte: o comerci-
ante recebe por fax um documen-
to sobre “Serviço de Execução
e Protesto”, ameaçando o lojis-
ta de ter um título (indevido) pro-

testado caso o pagamento não
seja efetuado. Após o envio por
fax deste documento (que não
tem importância legal), telefone-
mas são feitos por uma pessoa
que começa a fazer as ameaças
verbais, pressionando o lojista
para que pague naquele dia.
Neste documento constam in-
formações do emitente que não
são verdadeiras. “A orientação
é ignorar este tipo de cobrança,
seja qual for a alegação”, disse
o presidente Sérgio Lopes So-
brinho.



Atenção empresários nos ramos de: auto-mecância, optícas e materiais de construção. Venha fazer parte
dos núcleos setoriais na Associação Comecial e Industrial de Marília. Juntos, tudo fica mais fácil para
comprar, administrar e se manter. Telefone (14) 3402 3301 e se informe a respeito.
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CÂMARA ARBITRAL
Acim apóia a mediação conciliatória

Já está em funciona-
mento a Câmara Arbitral de
Marília, órgão judicial com
objetivo de agilizar ações de
conflitos patrimoniais, inau-
gurada em grande estilo, em
cerimônia realizada no Sun
Valley park Hotel, com a
presença do Ministro da
Advocacia Geral da União,
José Antônio Dias Tóffili. A
nova entidade está instalada
junto ao Escritório Regional
da Junta Comercial do Es-
tado de São Paulo (Jucesp),
de Marília, na avenida San-
to Antônio.

Segundo o diretor da
Câmara, o segundo-secre-
tário da Associação Comer-
cial e Industrial de Marília,
Romildo Raineri Jr, qualquer
pessoa com pendências nor-
malmente busca o poder ju-
diciário para solucionar os
conflitos patrimoniais. “Com
o surgimento das Câmaras
Arbitrais, qualquer conflito
pode ser feito com uma sé-
rie de vantagens", disse ao
destacar a agilidade e o si-
gilo como sendo os princi-
pais motivos.
A agilidade dos procedi-

mentos se deve ao prazo
máximo estabelecido, que é
de 180 dias. Além disso, na
sentença arbitral não cabe
recurso para instâncias su-
periores. Quanto ao sigilo,
na Câmara os processos
não são públicos, preser-
vando assim as informações
das partes envolvidas. “Esse
é um diferencial interessante
principalmente para casos
de família e sociedades em-
presariais, quando não há
interesse de tornar público
os problemas da empresa
ou do âmbito familiar", des-
tacou o dirigente que acre-
dita numa grande procura
para estes tipos de situa-
ções. "Na Justiça comum é
diferente, onde qualquer
pessoa com uma certidão
pode obter as informações
do processo”, comparou
Romildo Raineri Jr.

Outra vantagem é a
relação custo benefício, já
que as despesas, na maioria
dos casos, são menores se
comparado com o Proces-
so Judicial. “Não se gasta
com custas de atos proces-
suais e recursos em outras

instâncias. Os honorários
são equiparados à taxa ju-
dicial que se paga no
Fórum”, explicou José
Augusto Gomes, superin-
tendente da Associação
Comercial e Industrial de
Marília, um dos árbitros
empossado neste mesmo
dia, num total de 22 técni-
cos.

Por ser um processo
caracterizado por sua
informalidade, cria-se tam-
bém a oportunidade de mai-
or participação das partes
envolvidas, na opinião do
presidente da Acim, Sérgio
Lopes Sobrinho, que ouviu
falar sobre a Câmara Arbitral
num encontro da Confede-
ração Brasileira das Associ-
ações Comerciais (CACB)
e considerou interessante.
"Saímos na frente e hoje so-

Romildo Raineri Jr ( Milfac Factoring), segundo Vice-Presidente
da Acim, é o diretor da Jucesp e da Câmara Arbitral

mos a quarta instituição no
estado", falou.

Na Câmara haverá
22 árbitros, profissionais
especializados em diversas
áreas dos possíveis conflitos
que passaram por treina-
mento de um ano, tendo as-
sim o conhecimento de cau-
sa e a competência neces-
sária para analisar os casos.
A Câmara também atuará
com mediações e concilia-
ções, abrindo portanto o le-
que de opções para solução
de conflitos. “A presença de
advogado é bastante impor-
tante para o bom desenvol-
vimento dos casos”, frisou
Romildo Raineri Jr que con-
ta com o apoio da Ordem
dos Advogados do Brasil
(OAB), subseção de
Marília, que participou de
encontros preliminares.

CALÇADÃO HÍBRIDO
Inaugurada a penúltima etapa

A inauguração da 5ª eta-
pa, e penúltima etapa, do Calça-
dão Híbrido da rua São Luiz, na
quadra 500, denominada Auré-
lio Stroppa, entre as ruas 9 de
Julho e Dom Pedro, atraiu cen-
tenas de pessoas, com apresen-
tação da Banda Cidade de
Marília. O calçadão, antigo so-
nho dos marilienses, foi implan-
tado na rua São Luiz em parceria
da Prefeitura de Marília e da As-
sociação Comercial e Industrial
de Marília (Acim), com total
apoio dos comerciantes.

A obra foi realizada em
cinco quadras da rua São Luiz,
começando pela quadra 900, que
homenageou Paulo Mizukami;
depois foram construídas as
quadras 800 (homenagem a João
Hideo Tsuda), a 700 (Henrique
Aparecido Ottaiano), a 600 (José

Nasraui) e a quadra 500, entre-
gue oficialmente, homenagendo
Aurélio Stroppa. Muitos famili-
ares do homenageado Aurélio
Stroppa compareceram à inau-
guração, entre eles, as filhas
Dinarcy e Darcy, o irmão Alvino,
os sobrinhos Valter, Cileide,
Celisa, Balbino e Lisandra e os
primos Roosevelt e Ana Maria,
além dos amigos Gláucia e
Alderacy.

A última etapa do proje-
to original será no trecho entre
as ruas Coronel Galdino e Dom
Pedro, no entanto, comerciantes
da quadra 1000, nos trechos en-
tre as ruas Campos Sales e Arco
verde, também estão interessa-
dos em contar com o alargamen-
to das calçadas. Entendimentos,
neste sentido, estão sendo man-
tidos entre os comerciantes.
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TREINAMENTOS
Encontros em Marília alertam para as fraudes no comércio

Mais de 150 pessoas
estiveram reunidas no salão
nobre do Alves Hotel, na ci-
dade de Marília, quando
aconteceu o Treinamento de
Prevenção a Fraude, voltado
para comerciantes que fa-
zem parte da Associação
Comercial e Industrial de
Marília (Acim). “Foi um en-
contro interessante, que
atraiu dezenas de pessoas,
pois, os lojistas estão preocu-
pados com as constantes
fraudes praticadas no comér-
cio”, disse o presidente da
entidade mariliense, Sérgio
Lopes Sobrinho, que esteve
acompanhando a apresenta-
ção de Sônia Roselei de Oli-
veira e Silva, especialista no
assunto, e responsável pela
exposição do tema aos asso-
ciados.

No encontro da noite
de quinta-feira a palestrante

mostrou a importância de se
consultar o banco de dados
do Serviço Central de Prote-
ção ao Crédito (SCPC), nor-
malmente serviço prestado
pelas associações comerci-
ais. “É preciso criar hábito,
procedimentos e tornar a con-
sulta uma ação corriqueira”,
disse o secretário da Acim, o
comerciante Manoel Batista
de Oliveira que considerou
importantíssimo a realização
deste encontro em virtude de
que os comerciantes associ-
ados tiveram a oportunidade
de tomarem conhecimento
sobre a complexidade do ser-
viço oferecido pela Acim, e
sua importância real. “Desta
forma, sabendo como é o sis-
tema, o associado passa a uti-
liza-lo melhor como forma de
evitar os chamados calotes”,
falou o comerciante da Zona
Sul de Marília e secretário da

diretoria da Acim.
Na sede da associa-

ção comercial outro grupo,
formado por 30 técnicos e
funcionários de associações
comerciais de 21 cidades que
compões a Região Adminis-
trativa (RA) da Federação
das Associações Comerciais
do Estado de São Paulo
(Facesp), tiveram um traba-
lho diferenciado, apesar do
assunto ser semelhante. Eles
assistiram a exposições de
temas como: Treinamento de
consultas de Pessoa Física e
Jurídica (Ligia Brançani);
Palestra sobre Argumenta-
ção de Vendas de consultas
de Pessoa Física (Marcos
Valério); Palestra sobre Ar-
gumentação de Vendas de
Consultas de Pessoa Jurídi-
ca (Jaison Vieira), durante a
manhã e a tarde, da última
sexta-feira no auditório da
entidade de Marília. “O even-
to no Alves Hotel foi especí-
fico para o comerciante as-
sociado, enquanto que na
sede da Acim foi para um
pessoal especializado de as-

sociações comerciais”, expli-
cou Sérgio Lopes Sobrinho
que acompanhou os dois en-
contros.

O presidente da Acim
acredita que a partir do mo-
mento que os funcionários
das associações comerciais,
que trabalham no setor do
SCPC, estiverem mais capa-
citados, e o lojista associado
com hábito de consultar sem-
pre o banco de dados da ins-
tituição, quem ganhará com
isso será o sistema de con-
sultas que estará sempre evo-
luindo. Sem contar, segundo
o dirigente, que o comercian-
te deixará de correr risco na
hora de vender. “Quem ven-
de errado, sem proteção, está
ameaçado em ficar sem o
dinheiro e a mercadoria”, fa-
lou ao ser da opinião de que
treinamentos com ambos os
lados, são importantes. “É um
trabalho de conscientização
plena”, falou o presidente da
Acim que é, também, vice-
presidente da Facesp, res-
ponsável pela RA 15, com-
preendendo 22 cidades.

Encontro
na sede
da Acim

Encontro
no Alves
Hotel
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Aniversariantes do mês de Agosto
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DIA DO COMERCIANTE
Diretoria destaca a  data

A diretoria da Associ-
ação Comercial e Industrial
de Marília (Acim), fez ques-
tão de destacar a comemo-
ração do Dia do Comercian-
te, celebrado dia 16 de julho,
quarta-feira. “É uma data im-
portante em que não pode-
mos deixar passar em bran-
co”, disse o presidente da en-
tidade, o empresário Sérgio
Lopes Sobrinho, ao chamar
a atenção para o dia especial
para a categoria. “A evolu-
ção dos tempos, da humani-
dade e o desenvolvimento da
história se deve pelo ato de
comprar e vender”, anunciou
ao dizer que o comércio é a
atividade mais antiga que se
conhece no Mundo. “Civili-
zações surgiram e sucumbi-
ram por causa do comércio”,
reforçou.

Para o vice-presiden-
te da Acim, o comerciante
Mauro Celso Rosa, o dia é
importante por ser necessá-
rio chamar a atenção da so-
ciedade para a profissão que
faz com que uma comunida-
de se desenvolva. “O comér-
cio é que proporciona postos
de trabalho, arrecadação de
divisas e que gera qualidade
de vida numa cidade”, falou
o dirigente que é o atual sín-
dico da Galeria Atenas. “O
comércio formal é difícil, mas
ao mesmo tempo gratifican-
te, pois o prazer está em ser-
vir as pessoas, vendendo pro-
dutos que causam satisfa-
ção”, falou com experiência
de décadas no comércio de
Marília, profissão herdada
pelos pais.

Na opinião do presi-
dente do Conselho Consulti-
vo da Acim, o empresário
Daniel Alonso, é no comér-
cio que estão o desenvolvi-
mento e o crescimento de
uma cidade. “A origem dos

municípios, historicamente
registrados, começa por um
pequeno comércio”, disse.
“Ao ter um comércio prós-
pero, as cidades crescem ao
redor do centro comercial”,
falou. “Por outro lado, haven-
do um comércio fraco, a ci-
dade pára no tempo”, com-
parou ao destacar a cidade
de Marília que superou no
desenvolvimento cidades pró-
ximas, e mais antigas, em vir-
tude do comércio forte e
atrativo. “O comércio é a re-
ferência de uma cidade”, fri-
sou ao elogiar a performance
da categoria em Marília. “O
destaque de nossa cidade se
deve em grande parte pelo
comércio forte existente”,
disse.

O COMÉRCIO – A cidade
de Marília conta com mais de
dez mil estabelecimentos co-
merciais, distribuídos em cin-
co regiões da cidade: centro,
Zona Norte, Zona Sul, Zona
Leste e Zona Oeste. Segun-
do dados da Acim, são mais
de 40 mil pessoas que traba-
lham comercialmente no mu-
nicípio desde atividades va-
rejistas, atacadistas e
prestadores de serviços, sen-
do pólo regional de consumo.

O empresário Daniel Alonso,
da Casa Sol Mat. Construção

Dia 01 - Sexta - feira
Edmur Da Silva Leite
Jose Ronaldo Gasparotto
Silvana Aparecida De Campos

Dia 02 - Sábado
Barbara Maria Pereira
Edson Antonio Mazeto
Regina L Ottaiano Losasso Serva

Dia 03 - Domingo
Alex Sander Martins
Antonia A Masson Zaneta
Margarida Lucia Guilen Lopes
Caio Vinicius C Nunes Oliveira
Dulcelena Ferris
Helio Aparecido Da Silva

Dia 04 - Segunda - Feira
Eduardo Francisco Freire
Jose Dos Santos Dos Reis
Sandra Cassia De Paula

Dia 05 - Terça - Feira
Adalberto Dezotti De Oliveira
Amanda Abreu Prizao
Diva Maria Atallah
Edna Da Luz Marques
Gabriela Jorge Castro
Pedro Vinicius Pereira

Dia 06 - Quarta - Feira
Hibraim Carlos Hial
Marcela De Sousa Carvalho

Dia 07 - Quinta - Feira
Adineia C Da Silva Janjacomo
Maria Donaria Munhoz
Silvia Elena Zambom

Dia 08 - Sexta - Feira
Cleuza T Murata Shimabukuro
Daniela Aparecida Constantino
Jose Carlos Ferramosca

Dia 09 - Sábado
Ailton Cesar Rodrigues
Albino Toreto Netto
Daniele Ruzza De Souza Carvalho
Daniele Cristina Da Silva
Leonardo Messias Busiquia
Sonia Fortunata Maria Prav

Dia 10 - Domingo
Heloisa Pardo Lopes
Ieda Nanci Bergo Cantarim
Sheila Luciana De Freitas
Ivan Montanari Francischini
Rogério Rodrigues
Mayra Cazu De Toledo

Dia 11 - Segunda - Feira
Marlene Rocanezi Fidelis
Renata Machado Tojeiro Campos

Dia 12 - Terça - Feira
Claudia Facchi Bocchi Azevedo
Alencar Burti
Evandro Artur
Kazuko Miyagui
Mariaalcina Bastos Nasraui
Terezinha Maria Batista Lopes
Willians Ferraz Motta

Dia  13 - Quarta - Feira
Aparecido Donizete Giroto
Bruna Franco De Souza
Joaquim R Barthman Gimenez
Lindaura Pesqueira De Andrade
Neyde Goncalves Da Rocha
Wilha Ferreira Da Cunha

Dia 14 - Quinta - Feira
Aparecida Peres Frendenberg
Cleomara Cardoso De Siqueira
Elsa Maria Ribeiro Lucio Vieira
Paolo Adriano Pravato
Vera Lucia Zalazar Herrera Souza

Dia 15 - Sexta - Feira
Adriana Barbaroto
Agnaldo Yoshihide Nagai
Edna Gazana
Juliana Carla Cezar
Maria Regina Borba Silva
Moacir Prizao
Saulo Mossashi Aono
Selma M Pastorelli Goncalves

Dia 17 - Domingo
Celso Sanches Braccialli
Daniel Alonso
Paulo Henrique N De Olvieira
Wilson Shigo Sakai

Dia 18 - Segunda - Feira
Ivan Jacinto Zochio
Joaquim Silverio Pereira
Mafalda Biagini
Marineusa Rodrigues Carli
Valeria Bellucci Rodolpho

Dia 19 - Terça - Feira
Adeilda Magalhaes Donati
Antonio Goncalves Dos Santos
Claudio Donizete Goldoni
Ernesto Tdashi Miura
Gisele Cristina De Oliveira
Irineu Bernardo
Maria A Azevedo Abreu Lima
Paulo Yassuo Anzai
Takeshi Shimabukuro
Valdivia Da Silva Santos

Dia 20 - Quarta - Feira
Dorival Goncalves
Eder Matheus Alves Pereira
Jose Arnaldo Lazarini
Osvaldo Donega
Silverley Pasinato

Dia 21 - Quinta - Feira
Waldomiro Waldevino Peixoto

Dia 22 - Sexta - Feira
Carlos Henrique P Mendonca
Deusa Maria Oliveira Rocco
Ivone Ap Meneguin Coelho
Sonia Mara Martinez Mattar

Dia 23 - Sábado
Catsunori Hayashida
Joao Batista Sarauza
Joaquim Repette
Mariana Betine Dos Santos

Dia 24 - Domingo
Barbara M Kirnew Benavides
João Vitor Lopes Peres

Dia 25 - Segunda - Feira
Ana Rosa Cacador Freire
Antonio Ruy
Manoel Lopes
Irma De Oliveira Lopes
Luis Gonzaga De Sousa

Dia 26 - Terça - Feira
Maria Luiza Pardo Lopes
Ricieri Matarucco
Silvana Prado Costa

Dia 27 - Quarta - Feira
Ariovaldo R Silva
Clelio Da Silva

Dia 28 - Quinta - Feira
Cassio Porto De Sousa
Claudio Aparecido Raimundo
Clovis Ruy
Juliana M M Makino Sakurai
Marcia Girotto
Maria Ignes R De Carvalho
Renato David Valente
Valdir Ramos

Dia 29 - Sexta - Feira
Geraldo Roberto Zaneta
Ioli Triglia Pinto
Marcia Regina Garbelini Arruda
Marcos Fernandes Butareli
Shinjiro Sasazaki

Dia 30 - Sábado
Adriana Bosque Justo
Gislaine Rodrigues Braga
Maria Cacador Freire
Osorio Targino
Renato Marandola

Dia 31 - Domingo
Flavio Felicio Di Fiori
Gustavo Vinicius Lima De Souza
Luis Otavio Santili Ribeiro
Maria M Simon Sgambatti
Mario Sergio Cunha
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PALESTRA GRATUITA
Acim promove apresentação de Steven Dubner

A diretoria da Asso-
ciação Comercial e Industrial
de Marília (Acim), promo-
verá no dia 25 de agosto, às
19h30, no Ginásio de Es-
portes do Yara Clube de
Marília, palestra com Steven
Dubner, voltada para os co-
merciantes associados da
entidade. “Ele está entre as
dez melhores palestras em
desenvolvimento no Brasil”,
disse o presidente da Acim,
Sérgio Lopes Sobrinho que
montou um esquema espe-
cial para a palestra. Cada
associado da entidade terá
direito a dois convites gra-
tuitos, e aquele que preten-
der adquirir convites extras
pagará R$ 10,00 cada. “Foi
a forma que a diretoria da
Acim encontrou de envolver
os associados, que serão
presenteados”, justificou o
presidente da entidade.

Com o tema: Não sa-
bendo que era possível, ele
foi lá e fez, Steven Dubner
faz uma explicação paralela
com o esporte adaptado
para pessoas portadoras de
deficiência e o desafio dos
negócios, estratégias,
gerenciamento de dificulda-
des, superação e trabalho
em equipe. “Atualmente o

empresariado precisa estar
preparado para enfrentar os
desafios, para tomar deci-
sões importantes e enxergar
oportunidade”, comentou o
presidente da Acim, que teve
a chance de assistir esta
mesma apresentação, no úl-
timo Congresso Estadual
das Associações Comerci-
ais do Estado de São Pau-
lo, na cidade de Santos.
Steven Dubner é formado
em Educação Física e espe-
cializado em esportes para
pessoas portadoras de de-
ficiência no Brasil e nos Es-
tados Unidos. Ele é funda-
dor da Associação
Desportiva para Deficientes

(ADD), e coordenador ge-
ral da instituição. É o atual
técnico da seleção brasilei-
ra masculina de basquete
em cadeira de rodas, traba-
lhando e competindo em di-
versos continentes como:
América, Europa, Ásia e
África. Já atuou no Comitê
Paraolímpico Brasileiro e na
Confederação Brasileira de
Basquete em cadeira de ro-
das. “Ele tem uma forma in-
teressante de colocar alguns
pontos de vistas que normal-
mente passam despercebi-
dos entre nós”, comentou
Sérgio Lopes Sobrinho.

Com apresentação
obrigatória do convite, os

comerciantes associados
devem entrar em contato
com a secretaria da Acim,
através do telefone: 3402-
3301, ou pessoalmente na
sede da entidade, para a
aquisição dos dois convites
gratuitos e havendo o dese-
jo de convites extras, a com-
pra dos demais. “Precisa-
mos controlar o número de
participantes em razão da
grande procura existente, e
até para que possamos aco-
modar melhor os nossos as-
sociados”, disse Sérgio
Lopes Sobrinho, que acre-
dita na presença de um
grande número de pessoas
no evento, dia 25 de agos-
to, segunda-feira.

Steven Dubner se apresenta em Marília em evento organizado pela
Associação Comercial

SITE
Organograma

Já está disponível
no site da Associação
Comercial e Industrial de
Marília (Acim), através
do endereço eletrônico:
www.acim.org.br, o
novo organograma da
entidade.

Segundo o Supe-
rintendente da entidade,
José Augusto Gomes,
com o organograma de-
finido fica mais fácil, prá-
tico e objetivo, definir as
funções e os procedi-
mentos desenvolvidos
dentro da entidade, den-
tre todos os serviços ofe-
recidos aos associados.

Na opinião do di-
rigente a necessidade do
organograma visa mos-
trar aos funionários e di-
retores, quais são os de-
veres de cada profissio-
nal envolvido na entida-
de. Inclusive para aten-
der a certificação ISO
9001:2000 em que a
Acim está buscando para
os próximos meses.


