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TRIÊNIO 2009-2011

Diretoria prepara entidade para eleição

Dia 03 de outubro - sexta-feira
Dia de Eleição na Acim

Não deixe de participar deste momento importante para a Associação Comercial e Industrial de Marília.
Participe! Estando em dia com a entidade, apresente um documento de identificação pessoal

com foto e faça a escolha das chapas inscritas, das 9 às 17 horas, na sede da entidade.

Reunião define os procedimentos para o dia da eleição

A diretoria da Asso-
ciação Comercial e Industrial
de Marília em recente reu-
nião realizada na sede da
entidade definiu os procedi-
mentos para a eleição da
nova diretoria para o triênio
2009-2011, que pela pri-
meira vez será realizada na
sede da entidade, inagu-
radada há dois anos.

Nos próximos dias os
representantes das duas cha-
pas inscritas estarão na en-
tidade conhecendo e discu-
tindo a forma de procedi-
mento que será adotado

para recepcionar os associ-
ados com direito a voto.

O horário de votação
será das 9 às 17 horas, no
dia três de outubro, sexta-
feira. O local será reserva-
do, os funcionários estarão
treinados e o tempo de vo-
tação será rápido, para atrair
o maior número possível de
associados. Há 25 anos não
acontecem disputas nas elei-
ções da Acim, com duas
chapas concorrente.
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REVITALIZAÇÃO NO COMÉRCIO
Luz em dobro no rua
Cel Galdino de Almeida

ELEIÇÕES MUNICIPAIS
Acim convoca candidatos
para conhecer proposta
Diretoria reúne os candidatos durante quatro dias de
visitas no auditória da entidade, para uma entrevista
visando conhecer os planos para o comércio e a indús-
tria, para os próximos quatro anos

Já foram colocadas
em boa parte da Rua Cel
Galdino de Almeida, no cen-
tro comercial da cidade, as
hastes com dois bicos de luz
em cada poste desta impor-
tante rua do comércio de
Marília. É a mesma intensi-
dade de luz utilizada no cal-
çadão híbrido em seis qua-
dras na Rua São Luiz,

Pág 09Mais luz na Cel Galdino



E X P E D I E N T E
NOTÍCIAS DA  ACIM, órgão informativo da Associação Comerci-
al e Industrial de Marília.

Rua 24 de dezembro, 678 - Bairro Alto Cafezal -
CEP 17.500-060 - Marília - São Paulo - Brasil
Site: www.acim.org.br - E-Mail: acim@acim.org.br
Telefone: (14) 3402 3301

Filiada a Federação das Associações Comerciais do Estado de São
Paulo (Facesp)

DIRETORIA EXECUTIVA

Sérgio Lopes Sobrinho (Transportadora Sabiá de Marília Ltda) -
Presidente; Mauro Celso Rosa (Iris Rosa Produtos E;etrônicos
Ltda - Vice-Presidente; Romildo Raineri Junior (Milfac Factoring
Mercantil Ltda ) - Segundo Vice-Presidente; Ailton Bezerra da
Silva (Patibum Modas Ltda) - Terceiro Vice-Presidente; Manoel
Batista de Oliveira (Manoel Batista de Oliveira - ME) - Secretário;
Maria Aparecida Jorge Castro (Maria Aparecida Jorge Castro - ME)
- Segunda Secretária; Cesar Jorge Elias José (Sport Shop de Marília
Representações) - Tesoureiro; Waldemar Rodrigues (Camila
Rodrigues Marília ME) - Segundo Tesoureiro; Taicir Khalil (TPC
Soluções em Informática S/C Ltda) - Presidente do SCPC; João
Gonçalves (Raminu Comercial Ltda) - Presidente da Acim-Med.

CONSELHO FISCAL

Ivan Jacinto Zochio (Hidraulica HPM Comercial Ltda), José Roberto
Guimarães Torres (Dallas Auto Posto de Marília Ltda), Roberto
Borghette de Melo (Toca Administração de Imóveis), Luiz Alberto
Minei Masatomi Minei Drogarias Ltda), Luiz Carlos de Macedo
Soares (Fundação de Ensino Eurípides Soares da Rocha) e Subhi
Ahmad Khalil Abu Khalil (Loja Ao Preço Fixo de Marília (Ltda).

CONSELHO CONSULTIVO

Daniel Alonso (Casa Sol Materiais para Construção) - Presidente,
Elisa Vianna de Lima Pigozzi (Optica Líder de Marília Ltda) - Vice-
Presidente; Adalberto Dezotti de Oliveira (Adalberto Dezotti de
Oliveira ME), Aparecida Peres Frendenberg (Aparecida Peres
Frendenberg ME), Benedito Antonio Freire (Comasa Comercial
Mariliense de Automóveis), Carlos Alberto Lopes Pinto (Cantina
Mamma Mia de Marília Ltda), Claudemir Torres Prizão (Loja Alba
de Marília Ltda), Diogenes Pardo (Pardo & Cia Ltda), Nair Sumie
Katakura (Salutar Saúde Ocupacional), Fabiane Kabbach de Castro
(Hotel Max Plaza de Marília Ltda), Fabiano Ueda Simensato (A
Cosmetil de Marília Ltda), Francisco Donizete Campos Granado
(Granado & Marques Comercial Ltda), Heloisa Pardo Lopes
(Maricopos Distribuidora de Copos Marília Ltda, Humberto Ferreira
da Luz (Tecidos e Confecções A Sensação Ltda), Ilma Maria Aires
de Lucena (Eufrásio Fotoacabamento de Marília Ltda), Irma de Oli-
veira Lopes (Maia Materiais Eletro Técnica Ltda), Izabel Cristina
Peres Burin (Izabel Cristima Peres Burin), João Marcelo Guilherme
Gonçalves Raminu Comercial Ltda), José Marques Beato (in
memorian) (JM Beato Produções S/C Ltda), José Rubis Garla
(Marilan Alimentos S/A), Marco Aurélio Batista Lopes (Transpor-
tadora Sabiá de Marília Ltda), Maria Tereza Amaro da Silva Mar-
ques (Auto Mecânica Nossa Senhora Aparecida), Marli Aparecida
Espadoto (Marli Aparecida Espadoto ME), Odair Aparecido Martins
(Odair Pneus Ltda), Sandra Márcia Bouche Cardoso (Móveis Car-
doso & Cardoso Marília ME), Silvia Elena Zam Biava (Biava Co-
mercial de Marília Ltda), Solange Sayoko Nakamura Sasaki (Sasaki
& Cia Confecções Ltda ME), Sueli de Fátima Caetano Falcão (Fal-
cão Filgueiras e Cia Ltda), Vera Lucia Gomes de Melo (Vera Lúcia
Gomes de Melo ME) e Wanderley Martins Mendes (Instituição
Mariliense de Educação e Cultura S/C Ltda).

SUPERINTENDENTE

José Augusto Gomes
E-mail: j.guto@acim.org.br

EDIÇÃO E PRODUÇÃO

Eficaz Comunicação Empresarial S/C Ltda - Marília/SP
E-mail: marcio@medeiros.jor.br

IMPRESSÃO

Impressora Marília S/C Ltda

TIRAGEM

2.000 exemplares gratuitos

Página 02 Notícias da ACIM               Setembro/2008

OPINIÃO:

Sérgio Lopes Sobrinho é
presidente da Acim e vice-

presidente da Facesp

Momentos de Decisão
A cidade de Marília e

outras do Brasil, passam no
início do próximo mês, por
momentos de decisão com
a escolha do novo Prefeito
para os próximos quatro
anos. A Associação Comer-
cial e Industrial de Marília fez
um excelente trabalho, dan-
do oportunidade para os
quatro candidatos mari-
lienses, exporem as idéias
dos Planos de Governos
pretendidos, mostrando o
que eles pensam sobre o Co-
mércio e a Indústria de
Marília, caso sejam eleitos.

Convidamos os qua-
tro de forma
antecipada,
com horário
iguais a to-
dos, e os dias
que poderiam
encaixar o
encontro nas
agendas de-
les. Tudo
com tempo
hábil e ainda
as regras da
participação
deles  neste
encontro es-
pecífico com
a diretoria da Acim e asso-
ciados, quando todos foram
convidados para participa-
rem de forma ativa, no sen-
tido de conhecerem as idéi-
as do futuro governante de
nossa cidade.

O primeiro a nos visi-
tar foi Cecílio Espósito que
mostrou muita garra e von-
tade em ser Prefeito. José
Ursílio mostrou-se estudio-
so sobre as necessidade da
cidade, enquanto que Má-
rio Bulgareli falou de muitos
projetos que pretende con-
tinuar e iniciar. Lamento a
ausência do candidato Vi-
nicius Camarinha que não
esteve presente, e em virtu-
de disso, não foi possível
conhecer as idéias dele como

Prefeito, apesar de que o
candidato a Vice-Prefeito,
José Menezes, ter tentado
mostrar os pensamentos do
candidato a Prefeito.

Foram 25 perguntas
relacionadas sobre questões
da classe produtiva, em que
o objetivo foi sentir deles os
pensamentos, as propostas,
e principalmente a forma
como pretendem conduzir o
Comércio e a Indústria, dois
importantes segmentos da
economia, que necessitam
de investimentos  do Poder
Público.

Percebi de todos eles
que as idéi-
as são se-
melhantes,
mas a forma
de coloca-
las em prá-
tica, talvez
seja dife-
rente em al-
guns aspec-
tos, mas que
no final che-
gam quase
nos mesmos
pontos em
que o incen-
tivo a novas

empresas, me pareceu ser
unanime em todos os senti-
dos.

Para a diretoria da
Acim o importante é que o
novo Prefeito seja parceiro
da classe produtiva. Que os
pensamentos sejam de cres-
cimento e desenvolvimento,
com cada um cumprindo
com o seu papel. Disse a
eles que independente de
quem ganhe, a Acim estará
sempre ao lado do Poder
Público Municipal que tem
o poder da realização, en-
quanto que a Acim tem o
poder da articulação, da in-
dicação, da solicitação e da
pressão, mas quem executa
é a Prefeitura, que sempre
foi parceira.
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ELEIÇÕES MUNICIPAIS

Cecílio Espósito elogia comércio, indústria e a Acim
O candidato a Prefei-

to de Marília, Cecílio
Espósito esteve na sede da
Associação Comercial e In-
dustrial de Marília, partici-
pando de uma entrevista
com diretores e associados
da entidade, visando apre-
sentar aos lojistas, o Plano
de Governo que ele preten-
de desenvolver, caso seja
eleito. “Foi um encontro in-
teressante e tive a oportuni-
dade de conhece-lo me-
lhor”, disse o presidente da
Acim, Sérgio Lopes Sobri-
nho, que procurou se encon-
trar com todos os candida-
tos à Prefeito.

Na visita Cecílio
Espósito procurou falar ao

presidente da Acim que con-
sidera o comércio e a indús-
tria de Marília como sendo
fortes e representantivos. “O
trabalho da Acim, nestes
dois segmentos é fundamen-
tal para o desenvolvimento
destes dois setores”, disse o
candidato que não conhecia
a nova sede da entidade.
“Ficou bonita, bem distribu-
ída e em local central”, fa-
lou.

Quanto as questões
sobre o comércio e a indús-
tria, o candidato procurou
enfatizar que pretende incen-
tivar novas empresas e aju-
dar as atuais da forma que
for possível. “Vou querer
ouvir a Acim sempre que for

Sérgio Lopes Sobrinho e o candidato
Cecílio Espósito na sede da Acim

possível, pois a entidade tem
uma grande penetração nas
lojas e fábricas”, admitiu o
candidato que procurou
apresentar ao presidente da
Acim, algumas das idéias
que pretende desenvolver,
caso venha a ser Prefeito de
Marília. “Tenho proposta
para todos os setores, mas
é o comércio e a indústria os
principais trabalhos que pre-
tendo realizar”, disse ao enu-
merar algumas ações como
revisão na carga tributária,
descentralização, uma se-
cretaria municipal específica,
bem como incentivo para as
empresas que abrem. “Não
posso dizer o que vou fazer
de imediato, pois primeiro
preciso tomar conhecimen-
to do que é, como é e como
posso fazer para administrar
a cidade”, falou.

Se dizendo prepara-
do para ser Prefeito de
Marília, Cecílio Espósito por
diversas vezes falava das
idéias na sáude e seguran-
ça, esquecendo-se dos pon-
tos sobre Comércio e Indús-
tria.  “Procurei centralizar os
assuntos somente naquilo
que interessa para a Acim”,
afirmou Sérgio Lopes So-
brinho que muitas vezes in-
terrompeu o candidato, que
deixava de focar o assunto

sobre o Comércio e a Indús-
tria de Marília. “Nossa pre-
ocupação é com a classe
produtiva do comércio e da
indústria”, repetiu Sérgio
Lopes Sobrinho com fre-
qüência.

Na avaliação do pre-
sidente da Acim o encontro
foi válido em virtude de não
conhecer pessoalmente o
candidato e ter tido tempo
suficiente para perceber as
intenções do pretendente ao
cargo máximo do município.
“Ele tem garra, muita deter-
minação e um sonho enor-
me em ser Prefeito”, disse o
dirigente da Acim que pro-
curou deixar o visitante à
vontade para que pudesse
falar do Plano de Governo
que pretende desenvolver.
“Ele tem idéias interessantes,
mas uma visão um pouco
regional, com propostas que
contemplem não só a cida-
de de Marília”, comentou
Sérgio Lopes Sobrinho, que
em todo o momento da en-
trevista, reforçou o desejo
de conhecer propostas es-
pecíficas para serem desen-
volvidas na cidade de
Marília. “As cidades ao re-
dor da nossa sempre nos
terão como pólo regional”,
falou o presidente da Acim,
satisfeito com o encontro.
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ACIM 74 ANOS

Atividades marcam o aniversário festivo

Reunião em todos os quarteirões nos centros comerciais da cidade

Nas comemorações
dos 74 anos de fundação da
Associação Comercial e In-
dustrial de Marília, outros
quatro fatos marcantes são
registrado ao longo deste
tempo de atividade na cida-
de, de acordo com o traba-
lho desenvolvido pela enti-
dade que representa a clas-
se produtiva da cidade.

A criação de um ca-
lendário de  promoções du-
rante um ano, quando os
comerciantes passam a sa-
ber antecipadamente quais
as datas especiais e quando
serão realizadas as campa-
nhas promocionais para
atrair consumidores para as
lojas da cidade, agregando
à própria publicidade da

empresa.
Reuniões em  todos os

quarteirões de grande con-
centração de lojas nos prin-
cipais corredores comerci-
ais, para ouvir as necessida-
des e idéias de melhorias
para o comércio em geral,
tanto na Zona Sul, quanto na
Zona Norte da cidade.

A revitalização do

centro comercial da cidade
de Marília, com a implantão
do Calçadão Híbrido na
Rua São Luiz, foi um desejo
antigo que passou a ser rea-
lidade a partir deste ano,
numa parceria entre a Pre-
feitura de Marília, a Associ-
ação Comercial e Industrial
de Marília e os comercian-
tes envolvidos.

Assembléia Geral para a definição do Calendário de Promoção

Discussão de necessidades e idéias para o comércio em geral Calçadão Híbrido: de sonho a realidade no centro comercial de Marília
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PULO DO GATO
Evento surpreende e nova apresentação é realizada

Evento no Sun Valley Park Hotel reuniu num dia 800 pessoas

Outras 600 pessoas estiveram no auditório da Unimar, no dia seguinte

Aproximadamente
800 pessoas compareceram
no Sun Valley Park Hotel
assistindo a palestra: Pulo
do Gato, organizada pela
Associação Comercial e In-
dustrial de Marília (Acim),
com Tagli Barsotti, que rea-
lizou uma apresentação di-
nâmica, conceitual e bastan-
te animada. “Foi um encon-
tro bem interessante e gos-
tei da sacudida que ele deu
para quem vive de vendas”,
falou Sérgio Lopes Sobri-
nho, presidente da entidade,
presente no encontro e en-
tusiasmado com a motiva-
ção proporcionada pelo
palestrante. “A arte de ven-
der é um dom e muitas ve-
zes o desânimo é forte, mas
não contínuo”, comentou o
dirigente que foi vendedor
por mais de 30 anos.

Em virtude da grande
procura dos convites que
eram retirados na sede da
Acim, pois o evento foi gra-
tuito aos associados, outro
encontro foi promovido no
auditório da Unimar. “Tínha-
mos apenas 800 convites
para a primeira apresenta-
ção e foi preciso organizar
outro encontro em virtude
da grande procura”, falou o
vice-presidente da Acim, o
comerciante Mauro Celso
Rosa. “Desta maneira orga-
nizamos outro evento, no dia
seguinte, no auditório da
Unimar”, explicou o dirigen-
te que considerou válido o
segundo encontro, para
atender centenas de comer-
ciários e comerciantes que
se interessaram pelo even-
to.

Para o segundo vice-
presidente de diretoria da
Acim, o empresário Romil-
do Raineri Junior a palestra
foi animada e os assuntos
colocados pelo palestrante
Tagli Barsotti foram oportu-
nos. “O vendedor nem sem-

pre sabe onde encontrar
motivação e como fazer
para se manter sempre em
alto astral”, comentou o di-
rigente que também concor-
dou com a organização de
um segundo encontro.
“Marília é carente de locais
propícios para este tipo de
evento, e desta maneira, o
segundo encontro foi inevi-
tável”, falou ao verificar a
grande procura pelos con-
vites na sede da Acim.

Este foi o segundo
encontro realizado pela Acim
em que mais de mil pessoas
foram atraídas pela exposi-
ção de assuntos que cha-
mam a atenção de comerci-
antes e comerciários. No
mês passado foi a apresen-
tação de Steven Dubner, e
agora com a vinda de Tagli
Barsotti. “São dois encon-
tros diferentes”, frisou o co-
merciante Waldemar Rodri-
gues, segundo tesoureiro da
Acim, que esteve presente
nos dois encontros promo-
vidos pela Acim. “A idéia é
fazer com que as pessoas
tenham consciência da im-
portância que é o traba-
lho que desenvolvem e que
é possível superar dificulda-
des”, disse o dirigente que
aprovou os dois encontros,
principalmente a repetição
da segunda palestra. “Quan-
to mais pessoas tiverem
acesso, melhor”, falou o co-
merciante que faz parte da
diretoria da Acim há 12
anos.

A diretoria da Acim
estuda a viabilidade para que
mais uma palestra seja rea-
lizada antes do final do ano.
“Vamos estudar o calendá-
rio e trazer alguém que te-
nha um tema mais relaciona-
do ao Natal”, anunciou o
presidente da Acim, Sérgio
Lopes Sobrinho animado
com os últimos eventos rea-
lizados pela entidade.
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ELEIÇÕES MUNICIPAIS
Na falta de Vinicius, Zé Menezes explica propostas

O candidato a Vice-
Prefeito de Marília, Zé
Menezes, esteve na sede da
Associação Comercial e In-
dustrial de Marília, partici-
pando das entrevistas com
os candidatos a Prefeitura de
Marilia. Ele esteve apresen-
tando as propostas que o
grupo político em que faz
parte, pretende desenvolver
para Marília, caso vença as
eleições. Ele se pronunciou
no lugar do candidato
Vinicius Camarinha que não
participou do encontro, por
ter sido vítima de problemas
renais, e desta forma o can-
didato a vice-prefeito o re-
presentou. “O importante é
que os candidatos tenham as
mesmas chances e possam

se manifestar da forma que
acharem melhor”, disse Sér-
gio Lopes Sobrinho, presi-
dente da Acim, ao lamentar
a ausência do candidato,
porém, compreender o mo-
tivo.

Zé Menezes explicou
aos diretores e comercian-
tes associados convidados,
os motivos que levaram ele
aceitar o convite em ser can-
didato a vice-presidente.
Falou sobre a importância
do relacionamento entre os
Governos Estadual e Fede-
ral junto ao Poder Público
Municipal. “Não tenho dú-
vidas de que o município
precisa ter um maior
envolvimento com os Go-
vernos Federal e Estadual”,

falou o candidato que cen-
tralizou o discurso sobre as
questões do comércio e da
indústria em Marília.

Sobre os Distrito In-
dustriais, Zé Menezes disse
que a idéia é viabilizar no-
vos centros, bem como me-
lhorar o Distrito Industrial
localizado no Distrito de
Lácio. “Melhorias serão fei-
tas nos distrito industriais atu-
ais e se for necessário, va-
mos criar mais, por que
não?”, disse ao comentar
sobre o assunto.

A idéia do grupo que
ele faz parte é continuar com
o Natal Iluminado, mas ao
mesmo tempo é buscar com
os comerciantes da cidade
uma melhoria no padrão vi-
sual das fachadas, bem
como uma melhor ocupa-
ção. “Precisamos estudar
uma fórmula para fazer com
que as lojas sejam padroni-
zadas e que não haja lojas
vazias nos centros comerci-
ais”, disse o candidato a
vice-prefeito, sempre ressal-
tando ser a idéia dele e do
candidato a prefeito, Vinicius
Camarinha, que não pode
estar presente na entrevista
com a diretoria e comerci-
antes associados da Acim.

Por diversas vezes ele
afirmou que o Prefeito e o

José Menezes, candidato a Vice-Prefeito, substituiu
o  candidato a Prefeito, Vinicius Camarinha

Vice-Prefeito não são obri-
gados a saberem de tudo,
pois administrar uma cidade
é algo muito complexo. “Por
isso vamos escutar sempre
a Acim, naquilo que for ne-
cessário, possível e viável”,
disse o convidado.

A organização e rea-
lização de Feiras Agrope-
cuárias são situações que o
grupo que ele faz parte pre-
tende desenvolver na cida-
de de Marília como forma de
projetar produtos e empre-
sas da cidade. “Vamos es-
tudar um local adequado,
para que as pessoas possam
conhecer o que é feito na
cidade e as empresas serem
destacadas”, disse o candi-
dato a vice-prefeito.

Para o presidente da
Acim a presença de Zé Me-
nezes foi interessante, po-
rém, é da opinião de que o
ideal é ouvir do candidato a
Prefeito o que pensa, planeja
e deseja desenvolver. “É sa-
bido que o Prefeito é quem
tem o poder da realização”,
disse. “Mas foi boa a vinda
do candidato a Vice, pois,
tivemos a chance de saber
algumas questões que o gru-
po dele pretende desenvol-
ver”, afirmou o dirigente da
Acim, ao lamentar a ausên-
cia de Vinicius.
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ELEIÇÕES NA ACIM
Duas chapas inscritas. Seis participantes impugnados

Duas chapas foram
inscritas para concorrerem
às eleições de diretoria da
Associação Comercial e In-
dustrial de Marília (Acim),
para o triênio 2009-2011,
dentro do período determi-
nado pelo Regimento Inter-
no da instituição, encerrado
no prazo estipulado para ins-
crição e avaliação dos no-
mes das chapas apresenta-
das. A Chapa 01 – Traba-
lhando pela classe produti-
va, liderada pelo empresá-
rio Sérgio Lopes Sobrinho
e a Chapa 02 – Transparên-
cia, com a liderança do co-
merciante Pedro Pavão, são
as duas chapas inscritas.
Dos nomes apresentados
para comporem as respec-
tivas diretorias, seis comer-
ciantes da Chapa 02 foram
impugnados por não atende-
rem todos os critérios esti-
pulados no Regimento Inter-
no da Acim.

A primeira chapa ins-
crita foi o da situação
encabeçada pelo atual pre-
sidente Sérgio Lopes Sobri-
nho que inscreveu os nove
comerciantes para a Direto-
ria Executiva, os seis para o
Conselho Fiscal e os 30 para
o Conselho Consultivo, sem
qualquer senão pelos parti-
cipantes. Por ter inscrito pri-
meiro, recebeu o número
um. A segunda chapa inscri-
ta é o da oposição, liderada
pelo atual presidente do Sin-
dicato do Comércio Varejis-
ta de Marília e Clube dos

Diretores Lojista (CDL),
Pedro Pavão, que apresen-
tou os 45 nomes de comer-
ciantes para comporem a
chapa 02, quando cinco de-
les do Conselho Consultivo,
e um do Conselho Fiscal,
foram impugnados pela
Chapa 01, que dentro do
período regimental, apre-
sentou documentos que
comprovaram a irregularida-
de.

Os seis impugnados
da Chapa Transparência
são: Sidney Batista de
Godoy (Lojas Feltrin),
Wellington R. do Nascimen-
to (Drogaria 15), Luis
Carlos Turco (Casa Nova
Acabamento), Luiz Alberto
Minei (Farmácia Santa Fé),
Oswaldo Betini (Transpor-
tadora Betini) e Sérgio
Fernando Vieira (Tem Tem
Auto Peças). Apesar de im-
pugnados por não preenche-
rem os requisitos regimentais
para o processo eleitoral na
Acim, a Chapa 02 concor-
rerá às eleições de diretoria
com apenas 24 nomes no
Conselho Consultivo, uma
vez que, houve alteração na
inscrição de um integrante
no Conselho Fiscal em fun-
ção da impugnação.

Os comerciantes as-
sociados da Acim regulari-
zado e em condição de vo-
tar no dia três de outubro, a
partir das oito horas, na sede
da Acim, podem verificar
todos os documentos, o re-
gulamento e as inscrições

das chapas concorrentes, na
entrada da entidade, que dá
acesso para a ala da direto-
ria, para que qualquer pes-
soa tenha conhecimento dos
procedimentos regimentais
devidamente assinados,
protocolados e com anu-
ência de ambos os represen-

tantes das duas chapas que
concorrerão ao pleito na pri-
meira semana do mês que
vem.

Para votar o associa-
do deve apresentar um do-
cumento de identificação
pessoal, com foto,  como
por exemplo: RG ou CNH.

A Chapa 01, Trabalhando pela classe produtiva,
foi a primeira a ser inscrita

A Chapa 2, Transparência, foi a segunda a ser inscrita,
para as disputas em outubro
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ELEIÇÕES MUNICIPAIS
Investir nas relações é o desejo de José Ursílio

José Ursílio, candidato a Prefeito, quer investir
 nas relações pessoais para desenvolver o comércio e a indústria

Dentro dos encontros
programados com todos os
candidatos a Prefeito de
Marília, o postulante José
Ursílio demonstrou conheci-
mento sobre algumas neces-
sidades da cidade e apre-
sentou uma série de propos-
tas, consideradas interes-
sante pela diretoria da Acim,
visando o crescimento e de-
senvolvimento do comércio
e da indústria de Marília. Ele
respondeu todas as pergun-
tas formuladas pela direto-
ria e pelos participantes do
encontro, transmitindo obje-
tividade nas respostas, che-
gando a impressionar o pre-
sidente da Acim, Sérgio
Lopes Sobrinho. “Nunca

tive a oportunidade de con-
versar com ele sobre assun-
tos pontuais”, admitiu o di-
rigente que procurou ouvir
com atenção todas as res-
postas ditas pelo candidato.

Depois de fazer uma
apresentação pessoal e fa-
lar de seu Plano de Gover-
no, entregue ao Presidente
da Acim, José Ursílio repe-
tiu por diversas vezes que
pretende investir nas rela-
ções entre entidades, insti-
tuições, sindicatos, associa-
ção, clubes de serviço e de-
mais organizações que quei-
ram promover o crescimen-
to e desenvolvimento da ci-
dade. “Ouvir será o princi-
pal comportamento que um

Gestor Público deve ter para
saber o que passa e o que
fazer em favor da comuni-
dade”, disse o candidato
que demonstrou preparo
para responder as pergun-
tas elaboradas pela direto-
ria.

A descentralização do
comércio e uma nova con-
cepção sobre o calçadão
híbrido são pontos citados
por ele em diversas questões
como atratividade de consu-
midores, investimentos no
comércio, modernização e
principalmente incentivo. “O
comércio de Marília tem for-
ça em todos os bairros, in-
clusive no centro”, falou.
“Mas este calçadão híbrido
precisa ser revisto, para que
não tenhamos um problema
sério no sistema viário da
cidade”, falou ao demonstrar
preocupação com a ausên-
cia de locais para estacionar
carros, e dificultar o acesso
de consumidores nas lojas
da cidade.

Quanto a atual Secre-
taria Municipal de Indústria
e Comércio, o candidato
José Ursílio foi enfático em
afirmar que uma ampla
reformulação será realizada
dentro da secretaria, com
estudos no sentido de haver
uma maior participação no

Governo Municipal, com
mais recursos financeiros e
com melhor participação de
segmentos importantes da
cidade. “Entidades ligadas
do Comércio e da Indústria
vão participar de forma ati-
va das discussões desta se-
cretaria”, prometeu o candi-
dato que insinuou a criação
de uma Secretaria Munici-
pal de Desenvolvimento
Econômico, com mais
envolvimento de comercian-
tes e industriais.

O convidado também
falou que pretende incenti-
var a vinda de novas empre-
sas, com isenção de impos-
tos se for possível, mas sem
esquecer-se das empresas
já existentes na cidade. “Se
as empresas que vierem fo-
rem favorecidas, as que já
estão serão compensadas de
alguma forma”, falou o can-
didato à Prefeitura de
Marilia.

Para Sérgio Lopes
Sobrinho, José Ursílio cau-
sou boa impressão e agra-
deceu a entrega do Plano de
Governo do grupo que ele
representa. “Isso é impor-
tante, pois é uma forma que
temos de lembra-lo do com-
promisso assumido”, disse o
presidente da Acim, satisfei-
to com o encontro.
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Empresários nos ramos de: lojas opticas, materiais de construção e
auto mecânica, já conhecem a força do Programa Empreender. Se você
quer aprender a se organizar e trabalhar de forma coletiva, procure a

Associação Comercial e viabilize a formação de outro grupo de
trabalho. Só seremos fortes se formos unidos.

PROGRAMA IMPACTO
Comerciantes da Zona Sul conhecem detalhes do programa

Encontro no SESI entre os comerciantes da Zona Sul, mostrou
detalhes do Programa Impacto

Comerciantes ouviram detalhes de representantes da Acim, Senac e
Sebrae sobre o Programa Impacto

Representantes da
Associação Comercial e In-
dustrial de Marília (Acim),
Serviço Nacional de Apren-
dizagem Comercial
(SENAC) e do Serviço de
Apoio a Micro e Pequena
Empresa (SEBRAE), estive-
ram reunidos com um grupo
de comerciantes interessa-
dos em conhecer e fazer par-
te do Programa Impacto, de-
senvolvido entre as três ins-
tituições. O encontro acon-
teceu nas dependências da
unidade do Serviço Social da
Indústria (SESI), que tam-
bém fica localizado na Zona
Sul da cidade de Marília. “Já
apresentamos este programa
aos comerciantes da Zona
Norte e agora foi a vez dos
comerciantes da Zona Sul”,
disse Sérgio Lopes Sobrinho,
presidente da Acim.

O Programa Impacto

visa desenvolve um trabalho
para sensibilizar empresários,
ajudando a definir áreas de
atuação, promover diagnós-
tico, identificar ações neces-
sárias, atrair parceiros e ela-
borar um cronograma físico-
financeiro. O objetivo do pro-
grama é atrair empresários
do segmento de comércio
varejista de todas as regiões
da cidade de Marília. A idéia
dos dirigentes da Acim, do
SEBRAE e do Senac é au-
mentar a competitividade das
empresas do comércio local,
através de ações nas áreas
de gestão, tecnologia e mer-
cado, visando o desenvolvi-
mento econômico do municí-
pio, contribuindo para au-
mentar a sobrevivência e
sustentabilidade das micro e
pequenas empresas.

A intenção deste tra-
balho em conjunto tem como

estratégia aumentar a capa-
cidade de gestão empresari-
al, ações de sobrevivência e
sustentabilidade das empre-
sas envolvidas, bem como o
fortalecimento de movimen-
tos associativistas. “Vamos
formar grupos nos principais
centros comerciais da cida-
de, para que coletivamente o
trabalho seja mais eficiente”,
explicou Manoel Batista de
Oliveira, secretário da dire-
toria da Acim, presente no
encontro realizado entre os
comerciantes da Zona Sul da
cidade. “No próximo encon-
tro vamos, efetivamente, ve-
rificar aqueles que querem
participar deste programa
que é gratuito”, falou o diri-
gente da Acim ao considerar
válido o programa em todos
os sentidos. “Esta assessoria
é vital para algumas micro e
pequenas empresas”, co-

mentou.
Comerciantes localiza-

dos nas regiões leste e oeste
da cidade de Marília estão
sendo procurados para que
também conheçam o progra-
ma em desenvolvimento pela
Acim, SEBRAE e SENAC.
“Pessoal da Acim está visi-
tando esta região para co-
nhecer os comerciantes que
queiram conhecer o progra-
ma”, explicou Sérgio Lopes
Sobrinho que também é da
opinião de que a assessoria
técnica gratuita poderá sal-
var empresas que estão em
momento delicado. “É preci-
so buscar no conhecimento
as alternativas para a melho-
ria no desempenho das em-
presas”, frisou o dirigente
que considerou o encontro
oportuno em todos os senti-
dos, principalmente pelo in-
teresse demonstrado.
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ELEIÇÕES MUNICIPAIS
Bulgareli reafirma compromisso com Acim

Mário Bulgareli participa de encontro na Acim,
e reforça o trabalho em conjunto com a entidade

O candidato a reelei-
ção à Prefeitura de Marília,
Mário Bulgareli, participou
do encontro com os candi-
datos ao Executivo mari-
liense, desenvolvido pela di-
retoria da Acim, que reuniu
todos os pretendentes ao
cargo. No evento ele refor-
çou por diversas vezes que
pretende continuar com o
trabalho em conjunto desen-
volvido entre a Prefeitura, a
Acim e os comerciantes. “A
experiência foi válida e va-
mos continuar neste sentido
em outros pontos na cidade
e com outras obras”, falou
Mário Bulgareli que respon-
deu todas as perguntas for-
muladas pela diretoria da

Acim e dos convidados que
participaram do encontro,
que seguiu a mesma regra
com todos os candidatos
participantes da entrevista.

Mesmo sendo o atual
Prefeito, Mário Bulgareli
mostrou que pretende de-
senvolver uma série de obras
no comércio de Marília para
atrair consumidores às lojas
da cidade. “Quero melhorar
o acesso para os consumi-
dores de outras cidades”,
disse ao ressaltar a impor-
tância de Marília ser pólo
regional de consumo e atra-
ir 1,3 milhão de pessoas num
raio de 90 quilômetros.
“Revitalizar as entradas da
cidade, oferecer segurança,

tranquilidade e principal-
mente variedade de produ-
tos, é o desejo que temos em
realizar nos próximos anos,
dentre outras obras e inves-
timentos”, disse o candida-
to que demonstrou conheci-
mento, tranquilidade e argu-
mentação em todas as ques-
tões formuladas e respondi-
das. “Estou mais experiente
e tenho conhecimento sobre
como ser gestor público”,
falou.

Demonstrando dados
atualizados e ainda recor-
dando ações que fizeram
com que simplificasse uma
série de propostas, Mário
Bulgareli aproveitou o en-
contro para parabenizar a
entidade pelo trabalho que
faz pela classe produtiva e
ainda ressaltou a impor-
tância deste trabalho em
conjunto com a Prefeitura de
Marília de ser continuado.
“O Sérgio e sua diretoria
sabem que podem contar
com o Professor em qual-
quer cirtunstância”, falou ao
dizer por diversas vezes a
necessidade desta interação
entre Prefeitura e Acim, para
o crescimento e desenvolvi-
mento da cidade. “Sou fran-
co e digo claramente o que
é possível ser feito”, disse ao
citar que a parceria tem que

ser viável para todos os en-
volvidos. “Sendo bom para
a cidade e bom para o co-
mércio, não tem como não
ser feito”, afirmou.

A diminuição da car-
ga tributária foi assunto do
encontro, e Mário Bulgareli
afirmou rever a alíquota do
ISSQN para que micro e
pequenas empresas não se-
jam obrigadas a serem aber-
tas em cidades vizinhas.
“Não tenham dúvidas de
que aquilo que for possível
ser feito, será feito”, disse.
“Já mostrei que sou parcei-
ro e faço o que for possível
para a Prefeitura e para o
comércio e indústria”, co-
mentou no encontro realiza-
do no auditório da sede da
Acim.

Sobre o Natal Ilumi-
nado, o candidato Mário
Bulgareli garantiu ser um
projeto importante, que atrai
consumidores de Marília e
região para as lojas da ci-
dade e que necessita ser
continuado em todos os
anos. “Esse ano vamos rea-
liza-lo como nos anos ante-
riores”, garantiu ao falar co-
mo atual Prefeito de Marília.
“Essa parceria com a Acim
vai continuar, bem como com
outras ações que realizamos
juntos”, acrescentou.
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REVITALIZAÇÃO DO COMÉRCIO

Iluminação na Rua Cel Galdino é intensificada

Postes da Rua Cel Galdino de Almeida já contam
 com duas hastes e com maior potência na iluminação

Já começaram as
obras de intensificação da
iluminação pública em toda
a extensão da Rua Coronel
Galdino de Almeida, na re-
gião central da cidade de
Marília, num dos principais
corredores comerciais da
região. Segundo o presiden-
te da Associação Comerci-
al e Industrial de Marília toda
a Rua, desde a Avenida
Sampaio Vidal até o cruza-
mento com a Avenida Du-
que de Caxias, os postes de
iluminação pública terão as
hastes trocadas por dois bi-
cos de luz. “Serão intensifi-
cadas a iluminação com o
dobro de capacidade”, dis-
se o dirigente que esteve
pessoalmente acompanhan-
do as primeiras instalações
das hastes nos postes.

Atualmente a Rua Cel
Galdino de Almeida conta
com lâmpadas de 250 watts,
e com outra haste, cada pos-

te terá a potência de 500
watts. “Os consumidores
perceberão a diferença”,
disse o vice-presidente da
Acim, o comerciante Mauro
Celso Rosa ao observar a
diferença de luminosidade
na Rua São Luiz onde foram
realizadas obras semelhan-

tes no trecho que compre-
ende os seis quarteirões que
receberam o calçadão híbri-
do, dentro do projeto de
revitalização do centro co-
mercial de Marília. “A Rua
está mais clara, conseqüen-
temente mais segura e me-
lhor para se passar”, cons-

tatou o vice-presidente e sín-
dico da Galeria Atenas de
Marília.

Este projeto de inten-
sificar a iluminação pública
na região central de Marília
é uma parceria entre a Acim
e a Prefeitura de Marília e
compreenderá outras ruas
centrais do comércio de
Marília. Além da Rua Coro-
nel Galdino de Almeida, as
ruas: Nove de Julho, Pru-
dente de Moraes e Quatro
de Abril, também terão as
hastes de dois bicos de luz
colocadas nas próximas se-
manas. “Vamos trocar as
hastes do trecho da Aveni-
da Sampaio Vidal até a Rua
24 de dezembro”, anunciou
Sérgio Lopes Sobrinho ao
acertar todos os detalhes
com o Prefeito Mário
Bulgareli. Na Rua Quatro de
abril será no trecho entre as
ruas Paes Leme e Coronel
Galdino.

ECONOMIA AMERICANA

Atenção! Inadimplência está crescendo...
É hora de cautela na

concessão do crédito pois a
luz amarela do avanço da
inadimplência continua ace-
sa e a crise internacional
pode se agravar e contami-
nar o sistema financeiro in-
terno brasileiro com oscila-
ções no câmbio e taxa de
juros. A orientação para os
empresários é do Instituto de
Economia Gastão Vidigal
(IEGV) da Associação Co-
mercial de São Paulo
(ACSP). A pesquisa quinze-

nal de indicadores da eco-
nomia realizada pelo IEGV
não mostra por enquanto
nenhuma alteração. A com-
pra a crédito continua em
alta e mantendo o ritmo for-
te verificado no varejo des-
de o ano passado. Nos pri-
meiros quinze dias de setem-
bro, a utilização do SCPC
manteve média diária de
crescimento de 7,6%. O
SCPC Cheque, antigo
Usecheque, registrou alta
média de 0,1%.

O problema maior
continua sendo a inadim-
plência, que marca altas
constantes nos últimos me-
ses. Nos primeiros 15 dias
de setembro, o indicador
registrou 243.087 inscrições
ante 203.743 em igual perí-
odo do ano passado. Isso
significa alta de 19,3%, par-
cialmente revertida pela
exclusão de nomes de de-
vedores do cadastro. Na
primeira quinzena de setem-
bro de 2008 foram retirados

199.305 nomes ante
174.422 de igual período de
2007, alta de 14,3%.

IBGE – A alta dos juros já
está afetando o comércio,
mas de forma "lenta", ava-
liou ontem o Instituto Brasi-
leiro de Geografia e Estatís-
tica (IBGE). As vendas do
varejo caíram 0,2% em ju-
lho ante junho, após quatro
meses consecutivos de au-
mento nessa base de com-
paração.
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Calendário do Comércio

VISITANTE ILUSTRE

Ministro conhece as dependências da Acim

O Ministro José Antônio Dias Tóffoli, em visita na sede da Acim

O ministro conheceu todas as dependências da sede da Acim

O advogado-geral da
União, o Ministro José An-
tônio Dias Tóffoli, esteve vi-
sitando as dependências da
Associação Comercial e In-
dustrial de Marília (Acim),
quando teve a oportunida-
de de conhecer o trabalho e
a prestação de serviço que
a entidade mariliense desen-
volve junto aos comercian-
tes da cidade. “Foi motivo
de grande satisfação rece-
ber visitante ilustre em nos-
sa entidade”, disse satisfeito
o presidente da entidade, o
empresário Sérgio Lopes
Sobrinho que fez questão de
mostrar os departamentos,
apresentar-lhe os funcioná-
rios e parte da diretoria exe-
cutiva.

Por ter familiares na
cidade de Marília, o Minis-
tro de Estado demonstrou
surpresa com a quantidade
de serviço oferecido aos as-
sociados, principalmente a
beleza da nova sede.
“Marília deve se orgulhar por
ter uma entidade tão bem re-
presentada como a Acim”,
elogiou o advogado-geral
da União que não conhecia
a sede da entidade dos co-
merciantes. “Os empresári-
os de Marília devem se or-
gulhar por terem uma sede
tão bela e contar com servi-
ços que ajudam no cresci-
mento e desenvolvimento da
cidade”, falou o visitante que
mostrou simpatia, recep-
tividade e agradecimento

pela forma como foi recebi-
do pela diretoria da Acim.

Na opinião do segun-
do-vice-presidente da Acim,
Romildo Raineri Júnior, a vi-
sita do Ministro José Antô-
nio Dias Tóffoli foi agradá-
vel em todos os sentidos.
“Foi interessante o encontro,
pois ele teve a chance de
conhecer o que a Acim faz e
fez pelo comércio de Marí-
lia”, disse o empresário e
diretor da Acim, que acom-
panhou a visita do advoga-
do-geral da União. “Ele se
mostrou muito surpreso em
verificar o quanto a Acim faz
pela classe dos comercian-
tes”, opinou o dirigente.
“Não esperávamos a visita

dele, pois do contrário terí-
amos organizado uma re-
cepção melhor”, comentou
o vice-presidente de direto-
ria, o comerciante Mauro
Celso Rosa, que já teve a
oportunidade de conhecer o
ministro, pessoalmente, em
recente encontro no Sun
Valley Park Hotel, quando
aconteceu a inauguração da
Câmara Arbitral.

Para o tesoureiro da
diretoria da Acim, o repre-
sentante comercial, César
Jorge Elias José, a vinda do
Ministro Tóffoli na sede da
Acim, mostra o quanto a
entidade é referência na ci-
dade. “Nossa sede é consi-
derada como uma das mais
belas do estado de São Pau-
lo”, afirmou o tesoureiro que
já teve a oportunidade de
conhecer a sede de outras
associações comerciais do
interior. “Tenho certeza de
que ele saiu impressionado
e irá dizer isso a mais pes-
soas”, ressaltou o segundo-
tesoureiro de diretoria, o
empresário Waldemar Ro-
drigues, que também acom-
panhou a visita do advoga-
do-geral da União na sede
da Acim, que passou por
todas as dependências da
sede da entidade, cumpri-
mentando todos os funcio-
nários e se informando so-
bre as ações da entidade.


